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di MARGHERITA SPEROTTI

Irapporti banca/impresa sono stati
al centro dell’incontro promosso

nelle scorse settimane dal l’As so cia -
zione Vera Brianza presso l’Eu ro -
Hotel di Concorezzo (attualmente
in provincia di Milano ma a partire
dal 2009 in provincia di Monza e
Brianza), all’interno del ciclo “Pro -
blemi aperti alle im prese”. Nume -
roso il pubblico presente all’evento,
data l’estrema at tualità dei temi
trattati dai vari re latori. 
A partire da Giuseppe Mutti, vice-
presidente di Vera Brianza, che ha
posto l’accento sul “fare sistema”,
motivo per il quale si è deciso di
organizzare questi eventi con la
partecipazione attiva degli associa-
ti, i quali hanno potuto portare il
proprio contributo a sostegno della
crescita professionale di Asso cia -
zione ed aziende rappresentate.
L’Avvocato De Giovanni ha esordi-
to con un intervento basato sulle
strategie e le tecniche per prevenire
e gestire i conflitti in azienda e sul
conseguente riflesso sulla responsa-
bilità sociale. ““Litigare” soddisfa
alcuni bisogni i stin tivi riflessi – ha
spiegato De giovanni – ma si rende
necessario, talvolta, superare la
logica del “torto” e della “ragione”
andando verso la “conciliazione”
che vede insiti in sé i concetti di
dialogo e cooperazione finalizzata
all’ottenimento di un risultato sod-
disfacente”.
In seguito è stato trattato il tema

“La Banca: la uso o la subisco?”
grazie al supporto di Sandro De
Bernardis ed Enzo Rezzato.
L’imprenditore deve affrontare
quotidianamente un difficile merca-
to con consumi ed investimenti in
diminuzione ed una concorrenza
globale a bassi costi. Il successo
dell’azienda dipende dalla capacità
dell’imprenditore di investire in
capitale fisso e circolante e ciò è
spesso il frutto della sua gestione
finanziaria passata e presente: “è
necessario liberarsi dalle utopisti-
che ipotesi – ha affermato Sandro

De Bernardis - che un’impresa pos -
sa essere finanziata solo con il capi-
tale proprio o possa finanziarsi con
il solo indebitamento ed appare
 chiaro che il rapporto Im pre sa/ Ban -
ca diventa vitale ancor più se il qua-
dro prospettico si fa incerto”.
Ed è proprio all’interno di questo
rapporto che si va ad inserire la
figura del consulente finanziario
indipendente, rappresentata al con-
vegno da Alberto Villa, titolare
dello studio Villa di Desio, che ha
avuto modo di concentrare il pro-
prio intervento sul ruolo di quel
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